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Français / Deutsch / Español

Français  S8: 

Pénétrer le marché 
américain

1. Planification et questions stratégiques 
• Comprendre les raisons qui vous poussent à 

pénétrer le marché américain
• Tendances régionales et démographiques du

marché américain 
• Adapter votre produit et vos services aux besoins

du marché américain 
• Déterminer le profil du franchisé cible 

2. Règles légales et questions structurelles 
• Développer, comprendre et détruire certains mythes

concernant les exigences de l’FDD 
• Évaluer les avantages et désavantages de chaque

méthode ou structure permettant de pénétrer le
marché américain : 
- Éviter les problèmes juridiques aux États-Unis et
que faire lorsqu’ils ne peuvent être évités 

- Master franchise
- Développement de zones à unités multiples
directeurs de zone/de région

- La franchise américaine unique 
- Joint venture
- Fusions et acquisitions 

3. Finances et budget 
• Budgétiser, planification budgétaire et formation du

capital 
• Alternatives de développement de votre programme

de franchise sur le marché américain 
• Protection de vos marques déposées et de la pro-

priété intellectuelle sur le marché américain 
• Lieux et sites non traditionnels et structures de distri-

bution alternatives sur le marché américain 
• Mise au point d’une équipe consultative interne et

externe de gestion de la franchise 

A Qui Est Destiné:
Conseillers, membres du bureau directeurs et respons-
ables de sociétés étrangères désirant s’étendre aux
États-Unis. Les participants à ce colloque seront aussi
admis à tous les stands pendant les trois jours. Les
fournitures et accessoires de cours sont 
uniquement rédigés en anglais.

Deutsch  S8:

Den US-Markt 
durchdringen

1. Planungs- und Strategiefragen 
• Verständnis für Ihre Gründe zum Eintritt in den US-

Markt 
• Verständnis regionaler Trends und Demographie

innerhalb des US-Marktes 
• Anpassung Ihrer Produkte und Dienstleistungen an

die Bedürfnisse des US-Marktes 
• Festlegung des Profils des ins Auge gefassten

Franchisenehmers

2. Rechtliche Vorschriften und strukturelle
Fragen 

• Entwicklung und Verständnis bezüglich der
Anforderungen seitens der FDD und Klarstellung von
Mythen 

• Auswertung der Vor- und Nachteile jeder einzelnen
Methode/Struktur zum Eintritt in den US-Markt:
- Vermeidung juristischer Auseinandersetzungen in
den Vereinigten Staaten und was zu tun ist, wenn
sie unvermeidbar sind- Haupt-Franchising 

- Multi Franchise Gebiets- und Regionalentwicklung,
Geschäftsführer

- Einzel-Franchising in den USA
- Gemeinschaftsunternehmen (Joint venture) 
- Firmen-Zusammenschlüsse- und Übernahmen
(Mergers and acquisitions) 

3. Finanz- und Budget-Fragen
• Budget-Planung, Unternehmens-Planung und

Kapitalbildungs-Fragen 
• Alternativen zur Entwicklung Ihres Franchise-

Programms im US-Markt 
• Schutz Ihrer Markenzeichen und Urheberrechte im

US-Markt 
• Unübliche Orte, Stätten und alternative

Absatzstrukturen im US-Markt 
• Entwicklung eines internen und externen Franchise-

Management Beratungsteams

Wer Sollte Teilnehmen:
Berater, Leitende Angestellte und Geschäftsführer 
ausländischer Unternehmen die an einer Ausweitung
ihrer Geschäftsaktivitäten in den Vereinigten Staaten
interessiert sind. Teilnehmer des Symposiums 
erhalten zudem an allen drei Tagen Zutritt zu den
Ausstellungen Die Kursmaterialien sind ausschließlich
in englischer Sprache.

Español  S8:

Penetración del mercado 
de EE.UU.

1. Planificación y asuntos estratégicos
• Entendiendo sus razones para entrar en mercado

de EE.UU.
• Entendiendo las tendencias regionales y la

demografía dentro del mercado de EE.UU.
• Adaptando sus productos y servicios para satisfacer

las necesidades del mercado de EE.UU.
• Determinando un perfil del franquiciado meta

2. Regulaciones legales y asuntos 
estructurales

• Desarrollo, entendimiento, y ruptura de algunos
mitos sobre los requisitos del FDD

• Evaluación de las ventajas y desventajas de cada
método o estructura para incorporarse al mercado
de EE.UU.
- Prevención de conflictos legales en los Estados
Unidos y qué hacer al respecto cuando no
pueden ser evitados

- Franquicia principal: Área, región y directores del
desarrollo de áreas multi-unitarias 

- Otorgamiento de franquicias de unidad única en
EE.UU.

- Asociación de empresas (Joint Venture)
- Fusiones y adquisiciones

3. Asuntos financieros y presupuestarios
• Presupuesto, planificación de negocios y asuntos de

formación de capital
• Alternativas para desarrollar su programa de

otorgamiento de franquicias en el mercado de
EE.UU.

• Protección de sus marcas registradas y propiedad
intelectual en el mercado de EE.UU.

• Ubicaciones no tradicionales, sitios y estructuras
alternativas de distribución en el mercado de
EE.UU.

• Desarrollo de un equipo consultor gerencial interno
y externo de la franquicia

Quiénes Deben Asistir:
Consultores, funcionarios y directores de las com-
pañías extranjeras interesadas en ampliar su negocio
hacia los Estados Unidos. Los asistentes al Simposio
también recibirán entradas para la exposición que
durará tres días. Los materiales del curso se propor-
cionan en inglés únicamente.

Register Online at www.IFEinfo.com (Use Source Code 9GPGLB)



Show Information Travel and H

Nearest Airports
Ronald Reagan/Washington
National Airport (domestic
flights only) is 6 miles or approx-
imately 15-20 minutes drive to
the Convention Center.

Dulles International Airport (international and domestic
flights) is 26 miles or approximately 30-40 minutes drive to
the Convention Center.

Metrorail
Washington’s metrorail pro-
vides an inexpensive, conven-
ient means of getting around
the city and nearby suburbs.
The Washington Convention
Center is situated downtown
close to the Metro Center and
Mt. Vernon Square rail stops.

Parking
Parking near the Convention
Center is limited. If you are stay-
ing at a hotel that is not near the
Convention Center, we suggest
you consider using the metrorail
for transportation to the Expo.
The main entrance is located on
Mount Vernon Place.

Official Hotel Agent
EXPO TRAVEL, INC (ETI)
40 Tillman Street
Westwood, NJ 07675  USA
Tel: 201-722-9731 or 800-829-2281
Fax: 201-722-9735
www.expotravel.com
Hours: 9:00 am to 5:00 pm EST, Monday-Friday 

Discounted Hotel Rates
Special discounted hotel rates are available for IFE 
visitors through Expo Travel, Inc. Reservations should be
made as early as possible. Reservations can be made
online at www.expotravel.com; then click to reserve hotel
for IFE. If you wish to speak to a representative you may call
between 9am and 5pm ET at 201-722-9731.These dis-
counted rates are only available through Expo Travel Inc.
and are in effect until approximately February 17, 2009,
based on availability.

Please provide the following information when making a
reservation:
1.  Name of Expo attending (i.e. International Franchise

Expo)
2.  Names of persons in party/ arrival and departure

dates, type of room sgl/dd. 1st 2nd 3rd choice of hotel.
3.  Company name, address and phone, e-mail, and cred-

it card number including expiration date.  

Please advise if you will need any special requirements at
time of booking.

Show Days

Friday, March 20
Saturday, March 21
Sunday, March 22

Show Hours

10:00am - 5:00pm
10:00am - 5:00pm
11:00am - 4:00pm

Conference Hours

10:00am - 5:00pm
9:00am - 5:00pm

11:00am - 1:30pm

Location

Walter E. Washington Convention Center 
801 Mount Vernon Place, NW 
Washington, DC 20001
202-249-3000 • 800-368-9000

Show Admission:

On-site Registration: (On-site Rates apply)
Thursday, March 19 2:00pm - 6:00pm 
Friday, March 20 8:30am - 5:00pm
Saturday, March 21 8:30am - 5:00pm
Sunday, March 22 10:30am - 4:00pm

Advance registration is strongly recommended to afford you valuable savings and 
to avoid on-site lines. You are welcome to register at the show, but on-site prices 
will prevail. (See on-site fees listed above). Deadline for all advance processing is
March 17, 2009. Registration charges are non-refundable. 

Registration for Symposia

If you wish to enroll in any of the Symposia, we strongly recommend that 
you do so by utilizing the online registration form at www.IFEinfo.com or 
the advance registration form on page 23, as seating is limited. Registration 
for these Symposia is also available on-site (at on-site rates) subject to seating
availability.

A. Exhibit and Free Seminar Rates

ADVANCE (Until March 17, 2009) ON-SITE (After March 17, 2009)    

1-3 Days – $20 1 Day – $25
2-3 Days – $35

B. Symposia Rates (includes admission to exhibits and seminars 
for all 3 days).   

ADVANCE ON-SITE

S1  Who Wants To Be A Successful Franchisee? $195.00 $225.00

S2  Franchising Your Business $320.00 $350.00

S3  Operations Manuals $250.00 $300.00

S4  Selecting, Negotiating & Operating 
A Master Franchise $175.00 $225.00

S5  Global Franchise Expansion $250.00 $300.00

S7  The Use of Technology in Franchising $250.00 $300.00

S8  Strategies for Penetrating the U.S Market $250.00 $300.00

(Until March 17, 2009)      (After March 17, 2009)

www.IFEinfo.com20 IFE 2009
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Hotel Information
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Tarifas de hotel con descuento
Nota: Las tarifas mostradas no reflejan los impuestos, actualmente del 14,5%. Las tarifas especiales que se
presentan son por habitación cada noche, y son efectivas hasta aproximadamente el 17 de febrero de 2009
(siempre que haya habitaciones disponibles). Las tarifas pueden cambiar después del 17 de febrero de 2009,
verifíquelas con Expo Travel al momento de hacer la reservación. Para garantizar las reservaciones es nece-
saria la información de la tarjeta de crédito o el depósito por cheque de la primera noche.

Ahorros especiales con la línea aérea: Se han hecho arreglos especiales con Continental Airlines. Para viajes
entre el 17 de marzo y el 25 de marzo de 2009, Continental Airlines ofrece descuentos del 2% al 15% con
respecto a los precios publicados o a los precios de la zona. Llame a su agencia de viajes o a Continental
MeetingWorks al 281-821-2100 para las reservaciones Refiera al código Z ZEHR y al Código de Acuerdo:
C5X0RF. Además, puede ahorrar un 3% adicional haciendo sus propias reservaciones en
www.continental.com. Elija sus horarios de vuelo y aceda a sus descuentos por la reunión insertando
ZEHRC5X0RF en la caja Código de la Oferta.

Ahorros especiales en el alquiler de automóviles: Se han hecho arreglos especiales con Hertz para viajar 
a IFE. Viaje entre el 13 de marzo y el 29 de marzo de 2009. En localidades internacionales, llame a su 
centro de reservaciones Hertz más cercano o al +001-405-749-4434. Al hacer las reservaciones a través 
de reservaciones Hertz por favor refiera el Número de reunión CV#03B70005 o identifique su grupo por 
nombre a nuestros agentes de reservaciones. Los descuentos están garantizados desde una semana antes o
hasta una semana después de las fechas de la reunión y están sujetos a la disponibilidad del vehículo.

Billig-Hoteltarife
Hinweis: Die angegebenen Preise verstehen sich zuzüglich Steuern, gegenwärtig 14.5%. Angegebene
Sonderpreise beziehen sich auf das Zimmer pro Nacht und sind gültig bis ca. 17. Februar , 2009 (voraus-
gesetzt, dass Zimmer verfügbar sind). Danach können sich die Preise ändern. Bitte erfragen Sie aktuelle Preise
bei Expo Travel zum Zeitpunkt der Buchung. Die Angabe von Kreditkarten-Informationen oder die Bezahlung
der ersten Nacht per Scheck ist Voraussetzung für eine bestätigte Reservierung.

Einsparmöglichkeiten bei der Flugbuchung: Wir haben spezielle Vereinbarungen mit Continental Airlines
getroffen. Sofern Sie zwischen dem 17. März und dem 25. März fliegen, offeriert Ihnen Continental Airlines
Rabatte von 2% bis 15% der veröffentlichten Flug- oder Zonenpreise. Für Reservierungen rufen Sie Ihr
Reisebüro an oder Continental MeetingWorks at 281-821-2100. Verweisen Sie auf Z Code ZEHR und
Agreement Code C5X0RF. Oder sparen Sie zusätzliche 3%, indem Sie Ihre Reservierung selbst bei
www.continental.com vornehmen. Wählen Sie Ihre Flugzeiten und rufen Sie Ihre Meetingrabatte ab, indem
Sie ZEHRC5X0RF in das Angebots-Code-Kästchen eintragen.

Einsparmöglichkeiten bei der Autovermietung: Wir haben spezielle Vereinbarungen getroffen mit Hertz sofern
Sie zwischen dem 13. März und dem 29. März. Juni zur IFE fahren. Im internationalen Ausland rufen Sie Ihr
nächstliegendes Hertz Reservierungszentrum an oder +001-405-749-4434. Sofern Sie über Hertz-
Reservierung buchen, erwähnen Sie bitte die Meeting Nummer CV#03B70005 oder den Namen Ihrer Gruppe
bei unserer Buchungsstelle. Die Rabatte sind während der Dauer von jeweils einer Woche vor und nach dem
Veranstaltungsdatum garantiert, vorbehaltlich der Verfügbarkeit von Mietwagen.

Deadline for Hotel Discounted Rate: February 17, 2009

Official Hotels

Hotel Standard Rates: 
Single / Double

Embassy Suites Convention Ctr. $249
900 10th Street, NW
(2 blocks from Convention Center – less than 1/2 mile)

Grand Hyatt Washington $259
1000 H Street, NW
(5 blocks from Convention Center – less than 1 mile)

Hampton Inn Convention Ctr. $205
901 6th Street, NW
(3 blocks from Convention Center – less than 1 mile)

Renaissance Hotel $239
999 9th Street, NW 
(2 blocks from Convention Center – less than 1/2 mile)

Sheraton Four Points Downtown $225
1201 K Street NW
(5 blocks from Convention Center – less than 1 mile))

Note: Rates shown do not reflect taxes, currently 14.5%.
Special rates shown are per room, per night, and are in
effect until approximately February 17, 2009 (providing
rooms are available). Rates subject to change after
February 17, 2009, check with Expo Travel at time of
booking. Credit Card information is necessary to guaran-
tee reservations.  

Special Airline Savings
Special arrangements have been made with Continental
Airlines. Travel from March 17- 25, 2009 and you will
receive a discount off published fares of 2% to 15% or
zone fares. To avoid a service fee and receive an
additional 3% discount* book your own reservations on
line at www.continental.com. Enter both your Z-code and
Agreement code (without a space) in the Offer Code Box
- ZEHRC5X0RF. 

Or you can call your professional travel agency or
Continental Airlines MeetingWorks at 800-468-7022 for
reservations. Refer to Z Code ZEHR and Agreement Code:
C5X0RF. There will be a $15 service fee collected, per
ticket, for all tickets issued through MeetingWorks
reservations or any Continental Airlines ticketing facility.
The service fee is non refundable and applies to all
itineraries, one-way or roundtrip.  Travel agencies must list
the Z Code in the Ticket Designator Box and Tour Code
Box on the ticket. 
*Additional 3% discount applies to published fares only.

Special Car Rental Savings
Special arrangements have been made with Hertz Rent-
A-Car. Rent any size vehicle from March 13-29, 2009.
See the attached document to review more details about
the special meeting rates. To reserve your special meeting
rates, you can book online at www.hertz.com, call Hertz
at 800-654-2240, or call your corporate travel
department or travel agent. To receive your special show
rates provide the CV# 03B70005, along with the name
and date of the event. At the time of reservation, the
meeting rates will be automatically compared to other
Hertz rates and you’ll be quoted the best comparable rate
available.

Tarifs hôteliers réduits
Note: Les prix donnés ne tiennent pas compte des taxes s’élevant actuellement à 14,5 %. Les prix spéciaux
donnés sont valables par chambre, par nuit et le sont jusqu’au 17 férrier 2009 environ (aussi longtemps que
des chambres sont disponibles). Les prix peuvent être modifiés après le 17 férrier 2009; veuillez vérifier
auprès de Expo Travel au moment de la réservation. Des informations de carte de crédit ou un chèque cou-
vrant le prix de la première nuit sont nécessaires pour garantir la réservation.

Offres spéciales pour votre billet d’avion: Nous avons un accord spécial avec Continental Airlines. Voyagez
entre le 17 mars et le 25 mars 2009 et vous recevrez de Continental Airlines une remise sur les prix des vols
publiés de 2 à 15% ou sur les prix zone. Appelez votre agence de voyage ou Continental MeetingWork 
au numéro 281-821-2100 pour toute réservation. Donnez le code Z ZEHR et le code d’accord: C5X0RF. 
Vous pouvez aussi recevoir une remise supplémentaire de 3% en faisant vous mêmes vos réservations sur
www.continental.com. Choisissez vos heures de vol et obtenez les remises prévues pour cette réunion en
inscrivant ZEHRC5X0RF dans la zone Code de l’offre (Offer Code).

Offres spéciales pour les locations de voiture: Nous avons un accord spécial avec Hertz pour vous rendre à
IFE. Voyagez entre le 13 mars et le 29 mars 2009. Pour les réservations internationales, appelez le centre
de réservation Hertz le plus proche ou le +001-405-749-4434. Lors de la réservation chez Hertz, veuillez
donner la référence du numéro de réunion (Meeting Number) CV#03B70005 ou donnez le nom de votre
groupe à la personne responsable de la réservation. Les remises sont garanties d’une semaine avant la réu-
nion jusqu’à une semaine après la réunion et dépendent de la disponibilité des véhicules.
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To Pre-Register Online, by Mail or Fax

All pre-registrations must be paid in full and
received by March 17, 2009 in order to receive
discounted rates.

1. On-Line: For instructions, visit
www.IFEInfo.com/registration.cfm

2. By Mail: Complete the form on page 23 in 
its entirety and mail with payment (see payment
options below) to: Mart Franchise Venture LLC,
210 East Route 4, Suite 304, Paramus, NJ
07652 USA.  Attn: Registration Dept. 

3. By Fax: Complete the form on page 23 in 
its entirety, including the credit authorization
portion, and fax to 201-226-1131 (see below
for accepted credit card options).

Conference Program Registration:
1. Seminars are free with paid admission to

Exhibits. 
2. Symposia fees include admission to Exhibits 

and Seminars. If you wish to enroll in any of the
Symposia, we strongly recommend you do so in
advance as seating is limited and to take advan-
tage of the pre-registration discounted rates.

Confirmation and Access:
Only registrations containing an email address 
will be sent a Quick-Scan Barcode. Please bring
this confirmation to the Pre Registration Scanner 
Stations in the Lobby of the Convention Center 
to obtain your Visitor Badge, which will gain 
you access to the show floor and/or conference
program.

Payment Options:
1. Money Order or company/personal check

drawn on a U.S. Bank and payable in U.S. 
dollars to:  Mart Franchise Venture LLC

2. Credit Card – include credit card number, 
cardholder’s name, address, expiration date,
signature and the correct amount.  MasterCard,
Visa or American Express only. Signature
required for processing.
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Todas las preinscripciones deberán abonarse completamente y recibirse antes del 17 de marzo de 2009, a fin
de obtener tarifas de descuento.
1. On line: para obtener las instrucciones, visite www.IFEInfo.com/registration.cfm.
2. Por correo: complete la totalidad del formulario de la página 23 y envíelo con el pago (véanse las opciones

de pago abajo enunciadas) a: Mart Franchise Venture LLC, 210 East Route 4, Suite 304, Paramus, NJ 07652
EE.UU. A la atención de: Registration Dept.

3. Por fax: complete la totalidad del formulario de la página 23, incluyendo la parte de la autorización de pago
con tarjeta de crédito, y envíelo por fax al 201-226-1131 (véanse abajo las tarjetas de crédito que se aceptan).

Inscripción para el programa de conferencias:
1. Los seminarios son libres, una vez abonada la entrada para las exhibiciones.
2. Los derechos de los simposios incluyen la entrada a las exhibiciones y seminarios. Si desea anotarse para algún

simposio, le recomendamos encarecidamente que lo haga por adelantado, ya que las plazas son limitadas,
pudiendo además aprovechar los descuentos de la preinscripción.

Confirmación y acceso:
Sólo enviaremos un código de barras QuickScan a aquellas inscripciones, que contengan una dirección de e-mail.
Por favor, envíenos esta confirmación a los puestos de escaneo de preinscripción, en el lobby del Convention
Center, a fin de obtener su credencial de visitante, que le brindará acceso a la sala de exposición y/o al programa
de conferencias.

Opciones de pago:
1. Orden de pago o cheque personal/comercial, extendido por un banco de EE.UU. y pagadero en dólares, a la

orden de: Mart Franchise Venture LLC.
2. Tarjeta de crédito. Incluir número de tarjeta de crédito, nombre del titular, dirección, fecha de vencimiento, 

firma y suma a abonar. Únicamente MasterCard, Visa o American Express. Se require la firma para su
procesamiento.

Zur Vor-Registrierung On-Line, per Post oder Telefax:
Alle Vor-Registrierungen müssen vollständig bezahlt und bis zum 17. März 2009 eingegangen sein, um in den
Genuss diskontierter Gebühren zu gelangen.
1. On-Line: Für Hinweise dazu besuchen Sie www.IFEInfo.com/registration.cfm.
2. Per Post: Füllen Sie das Formular auf Seite 23 vollständig aus und schicken Sie es, zusammen mit Ihrer

Zahlung, (Zahlungsmöglichkeiten siehe unten) an: Mart Franchise Venture LLC, 210 East Route 4, Suite 304,
Paramus, NJ 07652 USA.  Attn: Registration Dept.  

3. Per Fax: Füllen Sie das Formular auf Seite 23 vollständig aus einschließlich des  Einzugsermächtigungs-Teils
und faxen Sie dieses an 201-226-1131 (siehe unten für akzeptierte Kreditkarten-Auswahl). 

Konferenzprogramm-Anmeldung
1. Seminare sind kostenlos mit bezahltem Eintritt zu den Ausstellungen. 
2. Symposiumsgebühren schließen den Eintritt zu den Ausstellungen und Seminaren mit ein. Sofern Sie sich in einem

der Symposien einschreiben möchten, empfehlen wir dringend dies rechtzeitig im Voraus zu tun, um in den
Genuss diskontierter Gebühren zu gelangen und weil die Anzahl der Plätze begrenzt ist. 

Bestätigung und Eintritt:
Nur den Anmeldungen, die eine E-mail Adresse enthalten, wird ein Quick-Scan Barcode zugesandt. Bringen Sie
diese Bestätigung zu einer der Voranmeldungs-Stationen in der Vorhalle des Messegeländes zum Empfang Ihrer
Besucherplakette, die Ihnen Zugang zur Ausstellungshalle und/oder dem Konferenzprogramm gewährt.

Zahlungsmöglichkeiten:
1. Zahlungsanweisung oder Firmenscheck bzw. persönlicher Scheck, auf eine U.S.-Bank bezogen und zahlbar in

U.S.-Dollar: Mart Franchise Venture LLC
2. Kreditkarte - einschließlich Kreditkarten-Nr., Name des Kartenbesitzers, Adresse, Verfallsdatum, Unterschrift und

den korrekten Betrag. Nur MasterCard, Visa oder American Express.  Unterschrift erforderlich für die
Bearbeitung.

Pour le pré-enregistrement en ligne par la poste ou le fax :
Tous les pré-enregistrement doivent être payés entièrement et reçus pour le 17 mars 2009 pour bénéficier de
remises.
1. En ligne : Pour des directives, visitez www.IFEInfo.com/registration.cfm.
2. Par la poste : Remplissez le formulaire à la page 23 en sa totalité et l’envoyez par mail avec le paiement

(voir des possibilités de paiement ci-dessous) à : Mart Franchise Venture LLC, 210 East Route 4, Suite 304,
Paramus, NJ 07652 USA.  Attn: Registration Dept.  

3. Par fax : Remplissez le formulaire à la page 23 en sa totalité, y compris la partie d’autorisation de crédit,
et l’envoyez par télécopieur à 201-226-1131 (voir ci-dessous pour des options de carte de crédit acceptées).

Enregistrement au programme des conférences :
1. Les séminaires sont compris avec l’entrée payante aux exhibitions.  
2. Les frais de colloques comprennent l’admission aux exhibitions et aux séminaires.  Si vous souhaitez vous inscrire

à l’un des colloques, nous vous recommandons vivement de le faire à l’avance vu le nombre de sièges limités et
pour tirer le meilleur partir des remises de pré-enregistrement.

Confirmation et Access :
Seulement les inscriptions contenant une adresse e-mail recevront un code-barres de balayage rapide.  Veuillez
apporter cette confirmation aux stations de pré-enregistrement à l’entrée du centre de congrès pour obtenir votre
badge de visiteur, vous permettant d’accéder à l’exposition au sol et/ou au programme des conférences.

Possibilités de paiement :
1. Mandat ou chèque d’entreprise/personnel tiré sur un banque des États-Unis et payable en des dollars US à :

Mart Franchise Venture LLC
2. Carte de crédit - inclure le numéro de carte de crédit, le nom du détenteur de carte, l’adresse, les dates

d’expiration, la signature et la quantité correcte.  Mastercard, visa ou American Express seulement.  Signature
requise pour le traitement.

Fr
a
n
ça

is
:



www.IFEinfo.com IFE 2009  23

Register online at www.IFEinfo.com/International

Please read all instructions on page 23 before completing this form. Incomplete or improp-
erly completed forms will not be processed. Use one form per person; photocopy if nec-
essary. This form may only be used in advance of the show and is not valid for on-site reg-
istration. Advance registration and payment must be received by March 17, 2009. After
that date, on-site registration only. On-site registration fees are higher than advance fees.
All registrations are non-refundable. International Franchise Expo reserves the right
to use photographs taken of you at the show for promotional purposes.              (INT’L)            

1. PRINT ALL INFORMATION AS YOU WISH IT TO APPEAR ON YOUR
BADGE. PRINT OR TYPE CLEARLY.
Information that is not printed clearly or cannot be read will not be registered.

NAME ______________________________________________________________________
FIRST                                                                   LAST

COMPANY (IF APPLICABLE) ____________________________________________________

TITLE ________________________________________________________________________

ADDRESS ____________________________________________________________________

ADDRESS ____________________________________________________________________

CITY_________________________________________________________________________

STATE/PROVINCE ___________________________________ZIP_______________________

COUNTRY ___________________________________________________________________

TELEPHONE ________________________________________FAX ______________________

E-MAIL ADDRESS______________________________________________________________

2. REGISTRATION FEES FOR EXHIBITS AND SYMPOSIA 
(For on-site rates, see page 20) 

Exhibits (Includes FREE Seminars)
ADVANCE (Until March 17, 2009)

1-3 Days     $20
Symposia
Includes 3 full-days admission to the exhibits and seminars. 

Register for two Symposia and deduct $50 from the total

❑  S1 Who Else Wants To Be A Successful Franchisee? $195                   
❑  S2 Franchising Your Business $320                    
❑  S3 Operations Manuals $250 
❑  S4 Selecting, Negotiating and Operating a Master Franchise $175
❑  S5 Global Franchise Expansion $250
❑  S7 The Use of Technology in Franchising $250
❑  S8 Strategies Penetrating the U.S. Market $250

3. METHOD OF PAYMENT
❑  Check or money order enclosed (payable in U.S. funds to Mart Franchise Venture, LLC)

❑  MasterCard  ❑  VISA ❑  American Express                          
(PLEASE INCLUDE CREDIT CARD NUMBER, EXPIRATION DATE AND SIGNATURE 
WITH CHARGE ORDERS)

CARDHOLDER NAME _________________________________________________________

ADDRESS ____________________________________________________________________

CARD NO.___________________________________________________________________

EXPIRE DATE__________________________________________________________________

SIGNATURE __________________________________________________________________
(As shown on credit card)

TOTAL AMOUNT ENCLOSED/AMOUNT TO CHARGE $ __________________________

1. IN WHAT CAPACITY ARE YOU VISITING THE EXPOSITION? (Check one only)
❑  Prospective Franchisee ❑  Prospective Franchisor
❑ Franchise Consultant ❑  Others Allied To The Field
❑  Current Franchisee ❑  Current Master Licensee/Area Developer
❑ Prospective Master Licensee/Area Developer ❑  Current Franchisor
❑ Current Multi-Unit Owner ❑  Franchise Attorney
❑ Prospective Multi-Unit Buyer

2. WHAT IS YOUR AGE?
❑  30 or under ❑  31 – 40 ❑  41 – 50
❑  51 – 60 ❑  over 60

3. WHAT IS THE MAXIMUM CAPITAL YOU COULD INVEST IN A FRANCHISE?
(Check one only)
❑  under $10,000 ❑  $10,000 – $24,999
❑  $25,000 – $49,999 ❑  $50,000 – $99,999
❑  $100,000 – $499,999 ❑  $500,000 – $999,999
❑  $1,000,000 +

4. HAVE YOU EVER OWNED A BUSINESS?
❑  Yes ❑  No

5. WHAT CATEGORY BEST DESCRIBES YOUR JOB? (Check one only)
❑  Self Employed ❑  Sales and Marketing
❑  Training/Recruitment ❑  Financial
❑  Technical ❑  Education
❑  Administration ❑  Legal
❑  Management ❑  Medical
❑  Military ❑  Unemployed

6. WHAT TYPE OF BUSINESS INTERESTS YOU?
❑  Advertising/Marketing ❑  Home Retail, Services & Inspection
❑  Automotive Products and Services ❑  Hotels/Motels
❑  Business Products and Services ❑  Internet/Online Business Services
❑  Children’s Products and Services ❑  Laundry/Dry Cleaning/Cleaners
❑  Clothing and Shoes ❑  Maintenance, Cleaning and Sanitation
❑  Computer/Electronics Products & Svcs. ❑  Package Preparation/Mail Services
❑  Construction:  Materials and Services ❑  Printing/Photography/Signs
❑  Educational Products and Services ❑  Real Estate Services
❑  Fast Food/Beverages/Restaurant/Catering ❑  Recreation Facilities/Equip. & Services
❑  Financial Services ❑  Retail/Specialty Stores
❑  General Interest in Franchising ❑  Security Systems & Services
❑  Health/Beauty/Nutrition/Fitness ❑  Telecommunication Services
❑  Home Improvement/Landscaping ❑  Travel and Leisure Services

7. HOW DID YOU HEAR ABOUT THE IFE? (Check more than one if necessary)
❑  Magazines (specify)                                                                                                
❑  Television (specify station)                                                                                          
❑  Radio (specify station)                                                                                              
❑  Newspaper(specify)                                                                                                
❑  Direct Mail
❑  Trade Pub (specify)                                                                                                  
❑  Franchise Association
❑  Email
❑  Web (specify site)                                                                                                    
❑  Friend/Family
❑  US Embassy 
❑  Exhibitor (specify)                                                                                                
❑  Other (please specify)                                                                                      

❑  I prefer NOT to receive information or advertising from companies 
not affiliated with MFV Expositions

PLEASE NOTE: ALL REGISTRATIONS ARE NON-REFUNDABLE

MAIL COMPLETED REGISTRATION FORM WITH PAYMENT TO:
Mart Franchise Venture, LLC,  210 Route 4 East, Suite 304, Paramus, NJ 07652 USA
Tel: 201-226-1130

OR YOU MAY FAX IT TO: 201-226-1131 (Credit card orders only)
Att: IFE Registration Department

SOLICITING IS PROHIBITED

�
PLEASE ADVISE AT THE TIME OF REGISTERING IF YOU HAVE A 

DISABILITY AND MAY REQUIRE SPECIAL ACCOMMODATIONS

Advance Registration Form
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